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Abstract 
The increasing importance and development of contracts in all legal 

systems is not hidden from anyone. The validity of the contract is the 

guarantee of the strength of financial, economic and legal relations of 

natural and legal persons, and compliance with the elements and 

conditions intended by the legislator in every contract is the guarantee of 

its validity. One of the pillars of validity of the contract is knowledge of 

the subject of the transaction. Knowledge is divided into general and 

detailed, and the lack of it can disturb the validity of the contract and is one 

of the challenges of the contract. Examining the effects of property rights, 

protection of commercial contracts and other legal laws on the industry 

and economic markets. Providing suggestions and solutions to improve the 

legal system in the direction of sustainable economic development and 

social justice. This economic review can play an important role in 

analyzing and improving legal and economic policies in Iran and help the 

country's economic situation. As a result, the economic analysis of the 

transaction shows that material things are no longer relevant in 

transactions, but the subject of the obligee's obligation is the realization of 

the contractual position expected by the obligee, on the other hand, this 

position has several components that have independent financial value And 

it can be realized in different ways, such as the material object mentioned 

in the exchange contract and cash payment. 
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 چکیده
های حقوقی بر کسی پوشیده نیست صحت قراداد  و توسعه روز افزون قراردادها در همه نظامهمیت ا

ضامن استحکام روابط مالی اقتصادی و حقوقی اشخاص حقیقی و حقوقی است و رعایت ارکان و 

شرایط مورد نظر قانونگذار در هر قرارداد ضامن صحت آن است. از جمله ارکان صحت قرارداد علم 

موضوع معامله است. علم به اجمالی و تفصیلی تقسیم گردیده و فقدان آن می تواند مخل به مورد و 

از  تیحما ت،یحقوق مالک راتیتاث یبررس .باشد صحت قرارداد بوده و از چالشهای قرارداد می

و  شنهاداتیپ  . ارائهیاقتصاد یبر صنعت و بازارها یحقوق نیقوان گریو د یتجار یقراردادها

 یبررس نی. ایو عدالت اجتماع داریپا یدر جهت توسعه اقتصاد یبهبود نظام حقوق یبرا ییراهکارها

داشته  رانیدر ا یو اقتصاد یحقوق یها استیو بهبود س لیدر تحل یمهم نقش تواندیم یاقتصاد

دهد  یمورد معامله نشان م یاقتصاد لیتحل جهیکشور کمک کند. در نت یاقتصاد تیباشد و به وضع

 تحقق ون،یباشد بلکه موضوع تعهد مد ینم تیموضوع یدر معاملات دارا یماد انیاع گریکه د

 یاجزا متعدد یکه دارا تین موقعیا گرید یباشد از طرف یله م مورد انتظار متعهد یقرارداد تیموقع

 نیمختلف همچون ع یبوده و از راه ها یارزش مال یبطورمستقل دارا یاست که در عرف کنون

 .تحقق را دارد تیقابل یارداد بدل آن و پرداخت نقدمذکور در قر یماد
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 مقدمه 
ناظر بر حقوق معاملاتی را به چهار گروه سنتی،  یها توان مکتب بررسی تاریخ تحول حقوق قراردادها حاکی از آن است که می

های  گیرد که اراده بندی نمود. از دیدگاه مکتب سنتی، انعقاد قرارداد زمانی صورت می بشری و اقتصادی، دسته ، حقوقیارشاد

با هم برخورد کنند و به صورت یک اراده مشترک درآیند. این مکتب، یک نگاه بسیار خشک و ابتدایی را نسبت به مفهوم طرفین 

ایجاب در نظر دارد: ایجاب، برای این که معتبر باشد باید کامل و حاوی تمام شرایط اساسی و جوهری انعقاد عقد باشد. علاوه بر 

شود. همین که  اید به طور کامل پذیرفته شود و هر نوع پاسخ به آن، رد ایجاب محسوب میاین، برای انعقاد قرارداد، ایجاب ب

شود و نیازی به تشریفات دیگر نیست. البته، اراده طرفین نباید معیوب باشد  الاصول، اثر عقد حاصل می ایجاب پذیرفته شود، علی

 و مهمترین عیوب اراده عبارتند از اشتبا، تدلیس و اکراه.

رود و طرفین ملزم به توافق خود هستند. در نتیجه  دگاه مکتب سنتی، قرارداد در مرحله تفسیر، قانون طرفین به شمار میازدی 

دادرس در مقام تفسیر وظیفه دارد به طور دقیقی مفاد قرارداد را به کار گیرد. در این مکتب یک اصل راهبردی وجود دارد که از 

شود: دادرسی باید قصد مشترک طرفین را برای تعیین قلمرو دقیق همکاری قراردادی  ناشی میهای انعقاد آن  تعریف عقد و شیوه

در نظر گیرد. از یک سو، دادرس باید اراده واقعی را در بررسی قصد مشترک، مورد توجه قرار دهد و از سوی دیگر ، باید اراده 

ها  شود که در این زمان اراده ت، بررسی نماید. یعنی فرض میطرفین را در زمان واحد و مشخص که همان زمان انعقاد قرارداد اس

 اند. با هم برخورد نموده

داند که طرفین آن  نظریه سنتی در مرحله سقوط و تعدیل قراردادها، انعطاف کمتری دارد، زیرا قرارداد را ساخته طرفین  می

نشده، اجازه تعدیل قرارداد، داده شده است. بر اساس  بینی یشتوانند از اجرای آن امتناع ورزند؛ تنها بر مبنای نظریه حوادث پ نمی

مکتب ارشادی، دولت مجاز است در روابط خصوصی مردم، دخالت کند. دولت برای برقراری تعادل معین بین طبقات اجتماعی، 

ز این نظر، مفهوم قرارداد نمایند. ا حمایت از طرف ضعیف یا به منظور دیگری که نفع عمومی دارند، در روابط قراردادی دخالت می

خود و بدون  کند. این شروط، خودبه گذار شروط آمرانه معینی را بر طرفین آن تحمیل می ارشادی ناظر به عقدی است که قانون

شود. برای نمونه، قراردادهای کار، مصرف و بیمه از این نوع  که طرفین بتوانند برخلاف آنها توافق کنند، بر آنان تحمیل می این

که  شود. در صورتی راردادها هستند. در این قراردادها، طرفین تنها در پذیرش قرارداد آزادند و مفاد پیمان توسط قانون تعیین میق

آید، طرفین برای تعیین قلمرو تعهدات متقابل خود باید به قانون مراجعه کنند. به این  ای پیش در جریان اجرای قرارداد، مساله

کند. در فرضی هم  سیر یک قرارداد، نه به قصد مشترک طرفین، بلکه به قانون  و اهداف آن مراجعه میترتیب، دادرس برای تف

حلی را بر پایه تعادل منافع  کند و راه حلی ندارد، دادرس به عنوان قانونگذار واقعی و مهندس اجتماعی عمل می که قانون راه

 گزیند. طرفین بر می

 

 دها اهداف و اصول اقتصادی قراردا -2

پردازد و در صورت ناکارآمدی آن قواعد، براساس مبنا و  ی اول به توصیف قواعد حقوقی می تحلیل اقتصادی حقوق در وهله

کند. بر این اساس، پس از روشن شدن ناکارآمدی نگاه سنتی به مورد  ها، به تجویز قواعد کارآمد اقدام می اهداف اقتصادی آن

 گیرد.  ی آن، ابتدا اهداف و اصول اقتصادی قراردادها مورد بررسی قرار میمعامله و به منظور تبیین اقتصاد
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 اهداف اقتصادی حقوق قراردادها  -2-1

 اجرای معاملات کارآمد  -2-1-1

ها، صرفاً قراردادهایی اجرا شوند که از نظر  ای طراحی شوند که به موجب آن از نظر اقتصادی، حقوق قراردادها باید به گونه

ی اجرا از نظر متعهد، مورد محاسبه قرار گیرد، مدیون از نظر منطقی به این صورت  کارآمد هستند. در صورتی که هزینه اجتماعی

ی وارد به او در اثر نقض قرارداد باشد، قرارداد را نقض خواهد کرد؛ ولی  ی اجرا برای او بیشتر از هزینه کند که اگر هزینه عمل می

کند. در حقیقت، مدیون در صورتی انگیزه کارآمد برای اجرای  ی نقض باشد، قرارداد را اجرا می زینهی اجرا کمتر از ه اگر هزینه

ی وارد بر او در صورت نقض قرارداد برابر با سودی است که طرف دیگر در صورت نقض از دست خواهد  قرارداد دارد که هزینه

 دهد که گویی قرارداد اجرا شده است.  تی قرار میداد. این وضعیت، در مورد نقض قرارداد، طلبکار را در موقعی

ای که اجرای  ای از عوامل معافیت در اجرای قرارداد است به گونه دیگر نقش اقتصادی مهم حقوق معاملات، تنظیم مجموعه

 قراردادهای کارآمد مورد تشویق قرار گیرند و از اجرای قراردادهای ناکارآمد جلوگیری کند.

بر این باور هستند که قراردادهایی که از معیار برتر پارتو برخوردار نباشند، کارآمد نیستند. در صورت رعایت برخی از نویسندگان 

 (.151-143: 1931بیند)انصاری،  یابد و طرف دیگر هم زیانی نمی کم شرایط یکی از طرفین بهبود می این معیار، دست

 

 طلبی  مبارزه با فرصت -2-1-2

طلبی در قراردادهایی است که تعهدات طرفین به طور همزمان اجرا  ق قراردادی، مبارزه با فرصتیکی دیگر از اهداف حقو

شود. زیرا در چنین مواردی امکان دارد یکی از طرفین پس از دریافت سهم قراردادی، از انجام تعهد خودداری ورزد. در این  نمی

ع و مشتری حق دارد از تسلیم مبیع یا ثمن خودداری کند تا طرف هریک از بای»مقرر می دارد:  933مورد، قانون مدنی در ماده 

 «.دیگر حاضر به تسلیم شود...

اند بدین نحوکه هر یک از متعاملین، تملیک و تعهدی در  برخی از حقوقدانان، مبنای حق حبس را ناشی از قصد متعاملین دانسته

دیگر از اساتید حقوقی مبنای حق حبس را بنای طرفین و ( یکی 141: 1934نماید)امامی،  مقابل تملیک و تعهد دیگری می

(. هرچند که اساتید حقوقی مبنای حق حبس را ناشی از بنای ضمنی 141: 1931اقتضای عرفی معاوضه دانسته است)کاتوزیان، 

غلبه دارد. زیرا حق رسد توجیه اقتصادی این مادّه بر توجیه سنتی  اند، با وجود این، به نظر می طرفین و عدالت معاوضی دانسته

کند. علیرغم این مزیت اقتصادی، به  طلبی طرفین جلوگیری می حبس به عنوان قاعده عمومی در قراردادهای معوض، از فرصت

رسد گروکشی، صرفاً ابزاری جهت جلوگیری از ضرر است نه وسیله جلب منفعت و اجرای معاملات کارآمد. قواعد  نظر می

 طلبی، به اجرای قراردادهای کارآمد هم کمک کنند. طراحی شوند تا ضمن جلوگیری از فرصتای  معاملاتی باید به گونه

 

 های معاملاتی کاستن از هزینه -2-1-1

ترین موانع تمایل به تشکیل یا اجرای معامله و همچنین از علل ناکارآمدی  های معاملاتی یکی از مهم از دیدگاه اقتصادی، هزینه

 معاملات است.

نقل  و های معاملاتی هزینه انجام یک مبادله اقتصادی است. قیمت مورد معامله، هزینه حمل صاد، منظور از هزینهدر علم اقت

های کسب اطلاعات، نگارش و  زنی، هزینه های گفتگو و چانه ی پیدا کردن طرف معاملاتی، هزینه هرگونه موضوع مادی، هزینه
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هایی از این دست، گاهی اوقات، فرد را از تشکیل یا اجرای  های اجرا و هزینه هشود، هزین تنظیم قرارداد، وقتی که صرف خرید می

 کند.  ای کارآمد منصرف می معامله

کند و مانع تحقق کارایی  های بسیار بالا، بر منفعت معامله غلبه پیدا می گیرد، بدلیل هزینه در برخی موارد هم که اجرا صورت می

 (.99: 1931، ها تبیین شوند)کاتوزیان باید در جهت کاستن از این هزینهشود، از اینرو قواعد معاملاتی  می

ترین  تواند یکی از مهم ها و جزئیات آن الزامی نیست؛ می پذیرش قراردادهای ناقص، یعنی قراردادهایی که توافق در تمامی زمینه

ر مسائل اساسی عقد به توافق برسند و درباره تمهیدات در این راستا باشد. اگر به لحاظ حقوقی، طرفین مجاز باشند صرفاً بر س

ها  زنی و گفتگو نپردازند بلکه تکمیل قرارداد را به عرف و بازار یا قانون واگذار نمایند، بسیاری از این هزینه مسائل جزئی به چانه

 محو خواهد شد. 

 

 احتیاطی در فرآیند معامله  بازداری طرفین از بی -2-1-0

بار  احتیاطی در فرآیند عقد است که موجب اعتماد زیان قوق قراردادی از دیدگاه اقتصادی، بازداشتن از بیهای ح یکی دیگر از هدف

می شود و این اعتماد از نظر اقتصادی، روا نیست. بنابراین در طراحی قواعد مربوط به نقض تضمینات آشکار یعنی تدلیس، اشتباه 

بخش،  های هزینه پیامدهای منفی را به طرفی منتقل سازد که با رعایت احتیاط قراردادی و غیره، حقوق، باید مسئولیت ناشی از

دارد:  قانون مدنی مقرر می 933بار جلوگیری کند یا مسئولیت را بیمه کند. در این زمینه ماده  توانست از وقوع آن حادثه زیان می

در «. منفسخ و ثمن باید به مشتری مسترد گردد... اگر مبیع قبل از تسلیم بدون تقصیر و اهمال از طرف بایع تلف شود، بیع»

توجیه مبنای این ماده بین حقوقدانان اختلاف نظر وجود دارد. برخی آن را موافق قاعده و مبتنی بر تراضی طرفین و ساختمان 

(. با 149: 1934 اند)امامی، ( و برخی آن را خلاف قاعده و حکم استثنایی دانسته914: 1931دانند)کاتوزیان،  معاوضی عقد می

استثنایی نیست زیرا شخصی که مال به او تسلیم شده بهترین  933شود که حکم ماده  رعایت ملاحظات اقتصادی معلوم می

 توانست از ورود ضرر جلوگیری یا آن را بیمه کند.  شخص، برای تحمل ضرر است و با کمترین هزینه می

 

 اصول اقتصادی قراردادها  -2-1-0

های اقتصادی معاملات، این فرض است که معامله برای طرفین سودمند است. به این دلیل طرفین وارد  از تحلیلی آغ نقطه -1

برند. در زمان انعقاد قرارداد، فرض بر این است که هر یک از طرفین ارزش تعهد طرف دیگر را  شوند که از آن سود می قرارداد می

 ند. دا بیشتر از  هرگونه تعهد جایگزین دیگری می

ها و ابهامات معاملاتی  شود که  قراردادهای ناقص در دنیای واقعی به طور کلیّ با هزینه نگرش اقتصادی با این فرض آغاز می -2

شود، بنابراین  سازگاری کارآمدی دارند. آینده مبهم است و هر قراردادی که رکنی مربوط به آینده داشته باشد دارای ابهام می

رسد. الزام به تعیین تمامی جزئیات در قرارداد توسط طرفین این انعطاف را از قرارداد  ی ضروری به نظر میقدری انعطاف معاملات

 کند.  های معاملاتی، انعطاف لازم را به معامله اعطا می گیرد. نظریه قرارداد ناقص ضمن کاهش هزینه می

رسد و  ویژه در موردی که بازار رقابتی باشد، قوی به نظر میبازارهای کالاها و خدمات به طور کلیّ کارآمد هستند. این فرض ب -9

 شناسد.  شوند که بیشترین ارزش را برای آن ها می این تضمین وجود دارد که منابع و کالاها به شخصی منتقل می

ای بازار تعیین پردازند، بلکه شروط قرارداد بوسیله نیروه زنی و مذاکره نمی برای تعیین شروط قراردادی، طرفین به چانه -4

باشد بلکه قیمت  ی طرفین نمی شوند. در بازارهای رقابتی، در تعیین مفاد قراردادی و تک تک شروط آن، نیازی به مذاکره می
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کنندگان و خریداران بر سر هر کالا و منبع است. این شروط قراردادی بوسیله  ی تعامل بسیاری از عرضه وشروط قراردادی نتیجه

گیرند. علاوه براین، در این بازار، منابع نسبتاً متجانسی وجود دارد، کالاها و خدمات بوسیله  غیرشخصی شکل مینیروهای بازاری 

آید  شود. از سوی دیگر، گاهی درباره کیفیت کالا، اختلاف پیش می کنندگان و خریداران، عرضه و خریداری می بسیاری از عرضه

 شود. که از طریق بازار حل و فصل می

 

 لیل اقتصادی تشکیل معامله تح -1

ی  به مطالعه« های معاملاتی هزینه»با طرح مفهوم « ی اجتماعی مسأله هزینه»ی  برای نخستین بار، رونالد کاوز، در مقاله

اقتصادی انعقاد قرارداد پرداخت. اگرچه کاوز به صراحت به تبیین اقتصادی تشکیل معامله نپرداخته است ولی از نظر او معامله در 

ی قرارداد  توان به تحلیل و مطالعه شود و صرفاً با تکیه بر همین ساختارها و بسترها، می افتهای نهادی معینی تشکیل میب

اند روشن  ی این نهادها بدین جهت است که از یک سو تأثیراتی که عملاً بر معاملات داشته پرداخت. از نظر اقتصادی، مطالعه

برای کارآمد ساختن قراردادها فراهم نموده و میتوان در جهت کارآیی بیشتر، از آنها بهره برد، هایی که  شود و از سوی دیگر زمینه

کند. علاوه بر این میتوان از  های اجتماعی، دو نهاد بازار و بنگاه را شناسایی می شناسایی شوند. کاوز، با تکیه بر مفهوم هزینه

 تسهیل اجرای معاملات را فراهم آورده است؛ نام برد. ی کارایی و  سازمان تولید به عنوان نهادی که زمینه

 

 نقش بافتهای نهادی سازنده قراردادها در معاملات -1-1

 تکمیل قرارداد ناقص  -1-1-1

است. مفهوم « قرارداد ناقص»ی  لا و مکتب تحلیل اقتصادی، نظریه یکی از مبانی نظری حقوق قراردادها در نظام حقوقی کامن

های حقوقی آمریکا مطرح شد و بوسیله مکتب تحلیل اقتصادی حقوق خصوصی توسعه یافت.  ست در نظریهقرارداد ناقص، نخ

مبنای این نظریه، مطالعه قرارداد، در قالب علم اقتصاد و بویژه کارایی اقتصادی است. از دیدگاه حقوقی، قراردادی که دارای خلأ 

ر صورت عدم وجود شکاف قراردادی، از نظر تعهد، قرارداد، کامل شود. به عبارت دیگر، د یا شکاف باشد، ناقص محسوب می

شود ولی از نظر اقتصادی حتی اگر مفاد قرارداد، کامل باشد، قرارداد ناقص محسوب می شود. نقص قراردادی ناظر به  محسوب می

: 1931شود)انصاری،  ی نمیبین های احتمالی آینده پیش موردی است که مجموعه ای از تعهدات کارآمد برای هر یک از وضعیت

های مذاکره بر  است. در بسیاری موارد، هزینه« های معاملاتی هزینه»ای از نویسندگان، مبنای نقص قراردادی،  (. به نظر پاره132

از  رود و ضرر آن بیشتر های اجرا و... از منافع آن فراتر می های تنظیم قرارداد، هزینه سر توصیف معین از مورد معامله، هزینه

ی  پوشی کنند. در نقطه های بالا، از این موارد چشم دهند، برای جلوگیری از هزینه باشد، در نتیجه طرفین ترجیح می سودش می

ی آینده و به  بسیاری از محققان عقیده دارند که مبنای اصلی تنظیم قرارداد ناقص، محدودیت معلومات متعاقدین درباره»مقابل، 

بینی تمام مسائلی  دانند که توانایی جسمانی و فنیّ کافی برای پاسخگویی و پیش ها می ورد آینده است. آنعبارت دیگر، ابهام در م

که ممکن است قرارداد را در زمان اجرا متأثر سازد، در زمان انعقاد قرارداد در اختیار ندارند، چرا که آینده به طور ذاتی غیرقابل 

رود  وط به آینده دارد، دارای احتمال است و با گذشت زمان، احتمال وقوع تغییراتی میبینی است. هر قراردادی که رکنی مرب پیش

توانند حتی مبنای قرارداد را تغییر دهند. زیرا طرفین بدون علم به آینده،  که توسط متعاقدین پیش بینی نشده است. این حوادث می

تظار داشت که قرارداد به صورت کامل تنظیم شود. بر این اساس، توان ان اند و هرگز نمی چنین قراردادی را از قبل تنظیم نموده

بینی قرار گرفته، در محیطی که به صورت واقعی قرار  ها، از قبل مورد پیش توانند ادّعا کنند قراردادهایی که مفاد آن متعاملین نمی
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ز طرف دیگر آینده، مبهم است. در های اقتصادی محدود است و ا گیرند، بهترین عقود ممکن هستند؛ از سویی عقل عامل می

رو  صورت تنظیم قرارداد کامل به منظور تضمین خودداری هر یک از طرفین نسبت به انجام تعهد قراردادی با این خطر روبه این

 است که احتمال دارد برخلاف پیامد مورد نظر طرفین باشد. در نتیجه اگر قرارداد، پس از انعقاد از نظر عملی مناسب نباشد،

ی یکی از طرفین وجود دارد. الزام عهدشکن به اجرای قرارداد توسط شخص خارجی  های زیادی برای عهدشکنی از ناحیه فرصت

باشد)عقل  بر است و گاهی نیز کارآمد نمی )داور یا دادرس( هم از نظر اقتصادی چند ایراد اساسی دارد: پرهزینه و همواره زمان

 و...(.محدود قضات، اطلاعات ناقص طرفین 

های  بینی شده و احتمال تعدیل التزام بنابراین قرارداد کاملی که در آن تعهدات طرفین نسبت به کلیه احتمالات آینده پیش

جانبه  نخستین، وجود ندارد، به معنای حمایت از شروط ناکارآمد است. در این صورت تنها روش تعدیل قرارداد ناکارآمد، فسخ یک

 پندارد در چنین تعهدی شکست خورده است. قراردادی است که متعهد می و به عبارتی عهدشکنی در

پذیر باشند یعنی طرفین مجاز باشند صرفاً در مورد مسائل اساسی معامله، توافق کرده و تکمیل  پس تعهدات قراردادی باید انعطاف

پذیری، در مورد روابط  ناقص به دلیل انعطاف تعهدات خود را براساس شرایط موجود به زمان اجرا موکول نمایند. از اینرو قرارداد

سان در تحلیل اقتصادی معاملات، از نقص قراردادی  مدت و دنیای مبهم، تضمین بیشتری نسبت به عقد کامل دارد. بدین طولانی

 (.131-133همان، «)شود پذیر تعهدات، حمایت می و انعطاف

اجرایی است و  قضایی است. زیرا فرض بر این است که قرارداد ناقص خودمزیت دیگر قرارداد ناقص، عدم نیاز مراجعه به دستگاه 

شود و  نیازی به مراجعه به نهاد قضایی برای اجرای اجباری وجود ندارد. زیرا به هنگام اجرا، کارآمدترین روش برگزیده می

کامل بودن قرارداد نیست. زیرا از  شود. بدین ترتیب نگرانی اصلی در تحلیل اقتصادی، ی عهدشکنی از طرفین گرفته می انگیزه

سازد و نفع طرفین هم در تنظیم قرارداد  یک سو، ناتوانی قضات و یا توان محدود آن ها حتیّ اجرای قرارداد کامل را هم دشوار می

اد کامل ی قراردادها دارای نقص هستند و امکان تنظیم قرارد پذیر است و از سوی دیگر به لحاظ اقتصادی، همه ناقص و انعطاف

چه برای اقتصاددان اهمیت دارد، کامل بودن قرارداد نیست بلکه مهم این است که از  )از نظر اقتصادی( وجود ندارد. بنابراین آن

ی  نظر نظام حقوقی برای تکمیل قرارداد ناقص چه قواعدی را باید اعمال نمود. در این زمینه برخی از نویسندگان، امکان مذاکره

دانند به نظر  ند و جمعی هم برای رفع خلأ و تکمیل قرارداد، تکیه بر قواعد تکمیلی را مناسب می را پیشنهاد دادهی طرفین  دوباره

ی مجدد باشد. زیرا همانگونه که بیان شد یکی از دلایل نقص قراردادی،  رسد استناد به قواعد تکمیلی، کارآمدتر از مذاکره می

ی معاملاتی همچون مذاکره مقدماتی  مذاکره است. بنابراین هرچند مذاکره مجدد، هزینه های های معاملاتی ناشی از هزینه هزینه

بینی خلاف توسط طرفین،  ها صفر نخواهد شد. از اینرو تکیه به قواعد تکمیلی که جز در صورت پیش ندارد ولی هرگز این هزینه

ی مجدد  از نظر اقتصادی کارآیی بیشتری نسبت به مذاکرهکنند،  ای، تعهدات قراردادی طرفین را تعیین می گونه هزینه بدون هیچ

: 1931بازاری نیز قواعد تکمیلی عرفی مقدم است)کاتوزیان،  -دارد. در تعارض میان قواعد تکمیلی قانونی و قواعد تکمیلی عرفی

بازار همواره به دنبال راه های باشند.  (. علاوه بر تقدم، قواعد تکمیلی عرفی نسبت به قواعد تکمیلی قانونی کارآمدتر نیز می211

هزینه در حال تغییر و تحول است و عرف شدن امری در بازار نشان از کارآمد بودن آن دارد. در معاملات بازاری بین  کارآمد و کم

 که در بازار کامل، هیچ شرط قراردادی ناکارآمدی وجود ندارد آورند بطوری خریدار و فروشنده تنها شروط کارآمد دوام می

اقتصاددانان معتقدند هرنوع شرط قراردادی که به مدّت زیادی در بازار باقی بماند، چنین شرطی بدون تردید کارآمد است. در چنین 

 ها مثبت است. مانند که منافع خالص آن بازاری، تنها شروطی باقی می

ت تجاری آمریکا پذیرفته شده است. به حلیّ است که در قانون یکنواخ تکمیل قرارداد ناقص توسط قواعد تکمیلی عرفی، راه

توانند قرارداد بیعی را در صورت تمایل منعقد نمایند که ثمن در آن تعیین نشده  طرفین می»( این قانون، 915-2ی ) موجب ماده
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در حقیقت، قیمت متعارف براساس قیمت بازاری تعیین «. است. در این صورت، ثمن متعارف در زمان تسلیم ملاک است...

توانند قرارداد ناقصی با نقص و ابهام در ثمن منعقد کنند و تکمیل آنرا به بازار واگذار نمایند.  شود. براساس این ماده طرفین می می

در ارتباط با این ماده باید گفت که نویسندگان قائل به وجود دو نوع ابهام و نقص قراردادی هستند: ابهام نخست در مورد 

ثمن است و ابهام نوع دوم در مورد فرایند اجرای قرارداد در قراردادهایی است که بین زمان توافق و  های مورد معامله و ویژگی

ی زمانی وجود دارد. در نظام حقوقی آمریکا، وجود هر دونوع ابهام در قراردادها مجاز شمرده شده است. براساس ماده  اجرا فاصله

ابهام در مقدار مورد معامله به رسمیت شناخته شده است.  913-2اس ماده قانون یکنواخت تجاری، ابهام در ثمن و براس 2-915

در توجیه علتّ جواز ابهام نوع اول در قراردادها، برخی از نویسندگان به قدرت نیروهای بازار در تعیین شروط و مفاد معاملات 

اوصاف مختلف مورد معامله را مورد ارزیابی قرار دهد؛  تواند ی اینان، بازار یک نظام محاسباتی دارد که می اند. به عقیده استناد کرده

ی عوامل داخل و خارج  نماید که کلیه سازد و سپس تضمین می ای که در آغاز هرگونه پیشنهاد معامله را از ابهام خارج می به گونه

 نماید. می از معامله به طور کامل با خواست طرفین یکسان است یا در کلیه موارد با نیازهای طرفین مطابقت

نظام حقوقی ایران گرچه در پذیرش قرارداد ناقص و تکمیل آن توسط قواعد تکمیلی عرفی و قانونی با نظام حقوقی آمریکا 

ی  ی بیع که نمونه ق.م درباره 993داند. ماده  هماهنگ است ولی ظاهراً ابهام نوع اول را سبب غرری شدن معامله و بطلان آن می

« شود پس از توافق بایع و مشتری در مبیع و قیمت آن، عقد به ایجاب و قبول، واقع می»کند:  علام میبارز عقود معوض است، ا

ق.م( و میزان بهای آن تراضی کنند تا عقد بیع  942یعنی کافی است که دو طرف درباره مقدار و جنس و وصف مبیع )ماده ی 

عیین مقدار مورد معامله، ضمان معاوضی و سایر مسائل )ابهام نوع واقع شود. نقد و نسیه بودن ثمن، تعیین محلّ تسلیم، ملاک ت

(. بنابراین مورد معامله یا ثمن 522: ش1931ی بعد، قواعد تکمیلی قانونی است)کاتوزیان،  دوم( تابع عرف و بازار و در مرحله

ز متعاملین آن را بداند و دیگری به آن تواند مبهم باشد )ابهام نوع اول( و باید نزد طرفین معلوم باشد و کافی نیست یکی ا نمی

 (.219: 1934ی غرری باطل است)امامی،  ی مزبور غرری بوده و معامله جاهل باشد یا بعداً معلوم شود، زیرا معامله

 ق.م فرضی را مطرح ساخته که 213خورد. ماده  هایی از پذیرش ابهام نوع اول در حقوق ایران نیز به چشم می با وجود این، نشانه

در جعاله، معلوم بودن اجرت من »کند که  در مورد جعاله اعلام می 593علم اجمالی به مورد معامله کافی است. یا در ماده 

در جعاله گذشته از عدم لزوم تعیین عامل، ممکن است »دارد که  در همین رابطه مقرر می 534ماده « الجهات لازم نیست... جمیع

 «. وم باشدعمل هم مردّد و کیفیات آن نامعل

ترین نقش در معلوم شدن مورد معامله و رفع ابهام از آن،  اند، بعد از توافق طرفین، مهم از سوی دیگر چنانچه برخی اشاره کرده

 (.13: 1935ی عرف است)السان و منوچهری،  برعهده

فع ابهام از آن با عرف است. گذشته از بنابراین حتی بعد از تعیین مقدار و جنس و وصف مبیع، مورد معامله کاملاً معلوم نیست و ر

اند؛ صاحب حدایق، بیع به حکم  ها، برخی از فقها، به صراحت قرارداد ناقص مشتمل بر ابهام نوع اول را مجاز شمرده ی این همه

 (.913: 1934، اند)کاتوزیان مشتری و اسکافی، بیع به حکم فروشنده را صحیح دانسته

کند و کارایی اقتصادی نیز  ت و نفع طرفین، مقداری از ابهام و نقص قراردادی را توجیه میدر هرحال، از نظر اقتصادی، مزی

سازد. امری که بوضوح امروزه یکی از کارکردهای عرف خاص و بازار محسوب  تکمیل قرارداد ناقص توسط بازار را موجّه می

ند و باید از این مزیت و کارکرد، در تحلیل و تعیین مورد گیر شود و معاملات با عنایت به این کارکرد، در بستر بازار شکل می می

 معامله، سود برد. 
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 حکمرانی بنگاه  -1-1-2

 -ها و سازمانهای تولیدی پذیرند، بنگاه ها تأثیر می یکی دیگر از بافتهای نهادی که قراردادها در بستر آن شکل گرفته و از آن

 خدماتی است. 

ی منابع و تحقق کارایی  گیرند که به عنوان ابزار تخصیص بهینه مورد تحلیل اقتصادی قرار می قراردادها و معاملات از این منظر

ی اقتصاددانان، در یک اقتصاد مبتنی بر بازار، صرف نظر از نحوه تخصیص اولیه منابع، این  شوند. به عقیده اقتصادی شناخته می

گیرند تا جایی که هر کالایی به کسی تعلق یابد که بیشترین ارزش  ر میهای مکرّر قرا منابع محدود از طریق قرارداد، مورد انتقال

نشان داد به علتّ « مسأله هزینه اجتماعی»ی معروف  رونالد کاوز ابتدا در مقاله (.23: 1933، شناسد )کاتوزیان را برای آن می

به « ماهیت بنگاه»ی  سپس در مقالههای معاملاتی در دنیای واقعی، این فرض اقتصادی همواره صادق نیست و  وجود هزینه

ها را در یک اقتصاد  ترین دلیل تشکیل بنگاه واکنش عوامل اقتصادی عاقل در برابر این نقص بازار اشاره کرد. وی عمده

داد( های انعقاد قرار زنی و هزینه های چانه های معاملاتی بازار )هزینه ی مبتنی بر بازار و دادوستد، بالا بودن هزینه شده تخصصی

ها نقش اساسی دارد)کاتوزیان،  جویی و حذف بسیاری از آن ها، در صرفه داند در حالی که بنگاه با درونی کردن این هزینه می

 گیرد: فعالیت تخصصی بنگاه و کاهش تعداد قراردادها.  (. این امر از طریق دو عامل صورت می131: 1933

اجراهایی همچون اخراج از سازمان، عوامل تولیدی  ت نظارت آن همراه با ضمانتدر درون بنگاه نوعی تقسیم کار وجود دارد و قدر

های اقتصادی، دیگر در برابر تقسیم کار  شود عامل کند. این قدرت ساماندهی موجب می بنگاه را در کنار یکدیگر سازماندهی می

دهد،  تکرار عمل، فعالیت خود را بهتر انجام می واگذار شده واکنش نشان ندهند بلکه آن را بهینه نمایند. از آن جا که فرد با

وری هر یک بهبود یابد، تخصصی نمود. از اینرو بنگاه تخصصی همچون  های کاری را به منظور این که بهره توان پست می

گفتگو زنی و  های فراوان برای کسب اطلاعات یا پیداکردن عوامل تولیدی متخصص یا چانه مشتری ناآگاه، نیازمند صرف هزینه

 شوند.  های معاملاتی از طریق فعالیت تخصصی بنگاه حذف می باشد. بدین ترتیب بسیاری از هزینه های معاملاتی( نمی )هزینه

ی معاملاتی بالا، باید مستقیماً توسط مشتری با عوامل متعدد تولیدی  از سوی دیگر به جای قراردادهای متعددی که با هزینه

شود. قرارداد کلیّ بدین صورت است که به  ی این قراردادها می لیّ در درون بنگاه، جانشین همهشد، یک قرارداد ک منعقد می

پذیرد در ازای اجرتی مشخص )ثابت یا متغیر( و در چارچوب یک محدوده معین از دستورات کارآفرین پیروی  موجب آن، عامل می

خت آپارتمان یا تولید خودرو، به جای اینکه مشتری شخصاً با (. برای مثال در قرارداد مربوط به سا134: 1933کند)کاتوزیان، 

ی تجهیزات یا قطعات، هریک از کارگران یا متخصصان و سایر عوامل، قراردادهای جداگانه  عوامل تولیدی اعم از طراح، دارنده

کند و صرفاً یک قرارداد با  جعه میی معاملاتی بالا منعقد نماید، به یک شرکت ساخت آپارتمان یا تولید خودرو مرا همراه با هزینه

رساند. بنگاه نیز به جای قراردادهای متعدد مشتری با عوامل تولیدی با یک قرارداد کلیّ تمامی عوامل  بنگاه مربوطه به امضاء می

شوند.  می های معاملاتی حذف کند. بدین ترتیب، با کاهش تعداد قراردادها، بسیاری از هزینه را در درون خود، گرد هم جمع می

های معاملاتی  قرارداد میان مشتری و بنگاه بدلیل طبع کالا و خدمت مربوطه یا بدلیل مطلوبیت مشتری برای پرهیز از هزینه

شوند. بنابراین ابهام معاملاتی و بدنبال آن نقص قراردادی بوجود  قراردادهای کوتاه مدت متعدد، غالباً بصورت بلندمدت منعقد می

شود و تعیین جزئیات به تخصصّ، نظامات،  ه قراردادی که قرار است تدارک دیده شود در عبارات کلیّ بیان میآید؛ در نتیج می

شود. در واقع در  شود. تفویض این اختیار، سبب حکمرانی بنگاه بر قرارداد می عرف، سابقه و تولیدات مشابه بنگاه واگذار می

د دارد: ممکن است راجع به محصولی باشد که بنگاه باید فراهم کند یا در مورد ی میان مشتری و بنگاه دو نوع اختیار وجو رابطه

اموال، منابع و عواملی باشد که بنگاه باید در تولید محصولات خود استفاده کند. در تحلیل سازمان تولید، این دو فرض با هم 
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کنند بدون این که  د را در عبارات کلیّ بیان میتفاوت دارند. در حالت نخست دو طرف استقلال دارند، آنها اهداف و مطلوب خو

کند. چنین وضعی  راجع به عین یا جزئیات گفتگو کنند ولی در حالت دوّم معمولاً مشتری به بنگاه وابسته است و از آن تبعیت می

 (.99: 1933اند)کاتوزیان،  مشابه قراردادهای الحاقی است که در حقوق سنتی مورد بحث قرار گرفته

گیرد صرفاً  چه میان مشتری و بنگاه مورد توافق قرار می شود بلکه آن ام انعقاد قرارداد، هیچ عینی مورد قصد واقع نمیبه هنگ

 همان مطلوب و اهداف قراردادی است و تحقق این مطلوب قراردادی در عین خاص به ابتکار بنگاه است. 

تی، چگونه در شکل و مفاد قراردادها تأثیر گذاشته و ابهام نوع های معاملا شود که هدف قراردادی کاستن از هزینه مشاهده می

اول را وارد معاملات نموده است و از سوی دیگر، نقش عین به عنوان موضوع مادی مورد معامله را کمرنگ ساخته است. عوامل 

ان صرفاً اهداف و مطلوب خود را تو اند که چنانچه ضرورتی اقتضاء کند، به هنگام تشکیل قرارداد، می اقتصادی به مرور دریافته

 گیرد.  بیان کرد و عین مطابق آن اهداف، توسط نیروهای عرفی و بازاری به هنگام اجرا، شکل می

 

 نقش سازمان تولید و بازار کالاها در امکان جایگزینی  -1-1-1

فرد و متمایز از  ا ویژگیهای منحصربهدر گذشته، تولیدات بصورت دستی، محدود، در مقیاس پائین، محصول ابتکار تولیدکننده و ب

سایر کالاها بود. هر کالایی برحسب خصوصیات و اوصاف خود متفاوت از سایر کالاها رغبت یا عدم رغبت مشتری را باعث 

ای، مشتری خواهان عین خاصی بود، امکان جایگزینی عینی دیگر به جای آن کالا وجود نداشت.  شد و هنگامی که در معامله می

های آن  گردیده و زمینه« عین»گیری قواعدی با محوریت  ساز شکل ت از این خواست و رغبت مشتری یا متعهدله، زمینهحمای

شدن تولیدات و حجم انبوه کالاها با  خورد. امروزه با پیدایش سازمان تولید، صنعتی اکنون در قواعد معاملاتی به چشم می هم

ها به جای یکدیگر را فراهم آورده است.  به فرد کالاها کاسته و امکان جایگزینی آن ویژگیهای مشابه و یکسان، از ویژگی منحصر

ی طرح و خط تولید و حذف نقش دخالتی عامل تولیدی در سازمان کنونی تولید  تشابه کالاها ناشی از یکسان بودن دو مرحله

 است. 

د آمدن بازارهایی، خاص هر کالا گردیده است. ویژگی ها از سوی دیگر سبب بوجو سانی کالاها از یک سو و حجم فراوان آن هم

هاست به نحوی که رغبت مشتری به تمام کالاهای یک بازار، یکسان است. برهمین اساس  بارز این بازارها همگن بودن آن

و هر یک از آن  یک از کالاهای آن بازار برای مشتری تفاوتی ندارند پذیر است چرا که هیچ اجرای معامله از طریق بدل نیز امکان

 (. 143: 1931ها، قادر است، نیاز مشتری را برآورده سازد)الماسی و همکار، 

بودن بازار خاص هر کالا، علاوه بر امکان جایگزینی کالاها، امکان تنظیم قراردادهای ناقص را نیز فراهم آورده است.  همگن

که با کوچکترین  در مورد آن نوع کالا بوجود آورده است بطوریحجم انبوه کالاهای مشابه در بازار، تصوری عمومی و همگانی را 

بندد. به بیان منطقی، از  اشاره به کالای موردنظر، تصویری یکسان در ذهن تمامی خریداران و فروشندگان بالقوه آن بازار نقش می

نماید  طرح( از آن کالا را مجسم میها، ذهن، مفهوم و تصوری کلی ) استقرای در تولیدات مشابه و انتزاع اوصاف و خصوصیات آن

و با ذکر جنس یا وصف آن از سوی متعاملین، آن مفهوم کلیّ مطابق با اعلام متعاملین را در عین مورد نظر و مشخصی ترسیم 

نماید. پس از این اعلان، کالای موردنظر، حتی همراه با سایر اوصافی که توسط طرفین اعلام نگردیده، بصورت مشابه در  می

گیری بازارهای کالا بر  شود. به طور خلاصه، اثر تغییر وضع تولید و شکل هن خریدار و فروشنده و حتی ثالث خارج، تصویر میذ

ی  توان در این نکته بیان کرد که امکان جایگزینی کالاها و امکان تنظیم قرارداد ناقص سبب شده، هم در مرحله قراردادها را می

ین کالای خاص نظر نداشته باشند و هم در مرحله اجرا، قابلیت اجرا از طریق بدل وجود داشته باشد. به انعقاد قرارداد، طرفین بر ع
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عبارت دیگر، عین در قراردادهای کنونی، موضوعیت خود را از دست داده و صرفاً یکی از طرق تحقق مطلوب و مقصود قراردادی 

 باشد.  طرفین می

 

 ه عنوان مورد معامله ب« موقعیت قراردادی مورد انتظار» -0

باشد و  تا به اینجا مشخص شد که متعهدله از تشکیل معامله بدنبال سطحی از مطلوبیت برای رفع نیاز مادی یا معنوی خود می

متعهد وظیفه دارد آن مطلوبیت موردنظر را برای وی فراهم آورد. این نگاه اقتصادی، طبیعتاً نگرش ما به موضوع تعهد مدیون را 

شد، دچار تحول می سازد. لذا ضروری است، تحلیلی اقتصادی از  که تا پیش از این در عین مادی و محسوس خاصی خلاصه می

که مدیون برعهده دارد، متناسب با تحلیلی که از مبنای تشکیل معامله بیان شد، ارائه گردد. برای مورد معامله و موضوع تعهدی 

این منظور، ابتدا باید مشخص شود، موضوع تعهد و مورد معامله باید دارای چه خصوصیت و ویژگی باشد و چه چیزی صلاحیت 

 این را دارد که به عنوان موضوع معامله قرار گیرد. 

 

 م مالیت داشتن مورد معامله لزو -0-1

و « کنند مورد معامله باید مال یا عملی باشد که هریک از متعاملین، تعهد تسلیم یا ایفاء آن را می»قانون مدنی،  214مطابق ماده 

 «.مورد معامله باید مالیت داشته... باشد»این قانون  215براساس ماده 

( ولی 192: 1933گیرد و دارای ارزش است )کاتوزیان،  مورد دادوستد قرار میمفهوم سنتی مال عبارت از کالایی مادی است که 

را از این معنی محدود و ابتدائی، خارج ساخته است، چندان که امروزه به تمام عناصر  پیشرفتهای زندگی کنونی به تدریج، آن

حق اختراع و تألیف و سرقفلی و نام تجارتی، از  (. حقوق معنوی، مانند11: 1935شود )کاتوزیان،  گوناگون دارایی نیز مال گفته می

ارکان مهم دارایی است، بدون این که پایه و مصداق مادی و محسوس داشته باشد، هرچند که ممکن است با ابزار مادی و عینی، 

( و هیچ کس هم 235: 1935دهند)شهیدی،  ابراز و ارائه گردند. امروزه حقوق معنوی، ارقام بسیار بزرگی از اموال را تشکیل می

در ماده « عین»ی منافع آورد. از سوی دیگر، قید  تردید ندارد که نباید این گونه اموال را در تقسیم مال به عین و منفعت، در زمره

و از جمله حقوق معنوی را از تعریف معامله خارج « حق»قانون مدنی که مخصوص کالاهای مادی و محسوس است؛ انتقال  993

قانون مدنی بدانند. با وجود این، در عرف محاوره، انتقال حق  11گونه قراردادها را تابع ماده  شده نویسندگان، اینکند و سبب  می

گویند. مانند این که مستأجر، سرقفلی فروشگاه را فروخت یا فلان دانشمند حق اختراع خود را به  در برابر عوض را فروش می

رساند. از این تمایل باید سود برد و انتقال این حقوق  ی معامله می را به گستردن دامنه بیگانه فروخت. این نامگذاری، تمایل عرف

 (.19: 1933را معامله برشمرد)کاتوزیان، 

 به طور خلاصه در رابطه با مفهوم مال و تمایل عرف در گستردن دامنه معامله باید به چند نکته توجه کرد: 

کنند)کاتوزیان،  تی است که اشخاص برای به دست آوردن چیزی، در خود، احساس میی رغب مال و ارزش اقتصادی آن، نتیجه -1

(. بنابراین مال، هرچیزی است که در عرف دارای تقاضا و ارزش باشد یا این که عقلا ارزش آن را در روابط خاص 11: 1935

 (.913: 1935قراردادی تأیید کنند؛ خواه مادی و محسوس باشد خواه معنوی یا اعتباری)شهیدی، 

تحول مفهوم مال به همراه تمایل عرف در گستردن قلمرو معامله، ضرورت تحول مفهوم عین که مختصّ کالاهای مادی  -2

که یک خروار  توان در خارج یافت. چنان ها را نمی سو، پاره ای از اقسام سنتیّ عین وجود دارند که آن رساند. از یک است، را می

(. از 12: 1933گیرد)کاتوزیان،  در ذهن، قابل تصّور است و به همین اعتبار نیز موضوع دادوستد قرار میگندم )به طور کلیّ( تنها 



 

 تحلیل اقتصادی موضوع معامله: مظاهر، خواجوند ؛پونه، رودبارکی 88

 

 دانشنامه
 

 حقوق کسب و کار و اقتصاد
https://www.Jble.ir 

 

eISSN: 3060-7272 

Volume I. Issue I. Summer 2024. Pages 81 to 98 

ها را در  ها تصور کرد و عرف نیز نه تنها آن توان وجودی برای آن سوی دیگر، امروزه اموالی وجود دارد که تنها در عالم اعتبار می

شمارد. معامله نهادی عرفی است و قواعد آن متناسب با تحول  را بیع و نوعی معامله میها  داند بلکه انتقال آن ی منافع نمی زمره

 عرف، باید توسعه یابند.

 

 و مالیت داشتن آن « موقعیت قراردادی»مفهوم  -0-2

موجود ای است پیچیده که مشتمل بر حقوق و تعهدات موجود یا احتمالی، دعاوی  ی عینی، مجموعه قرارداد، به عنوان یک پدیده

یا احتمالی، حقوق مربوط به فسخ یا اقاله یا تمدید قرارداد، الزام طرف، حق حبس و غیره است. هریک از طرفین، بر اثر انعقاد عقد 

ای از اجزاست، برای خود، وجودی مستقل دارد)ایزانلو و  آورند که این موقعیت، گرچه مجموعه برای خود موقعیتی را به وجود می

(. در اصطلاح حقوقی، به این موقعیت که از اجزای متعددی از جمله حق مالکیت عین تشکیل شده 5: 1931 عباسی و شعبانی،

 شود. گفته می« موقعیت قراردادی»است، 

آوردند)کاتوزیان،  در گذشته، عقد همواره به عنوان منبع تعهد مطرح بود؛ زیرا بیشتر دیون را اشخاص در اثر توافق با هم بوجود می

داده است و « اجرا»به « انعقاد»( ولی امروزه با تحول نظریه عمومی قراردادها، کانون منفعت در قرارداد، جای خود را از 13: 1933

ها، عقد در مرحله نخست مانند یک  ی آن دهند. به عقیده نویسندگان حقوقی، زندگی عقد را پس از انعقاد آن مورد توجه قرار می

 (.291: 1933ی اموال، قابل انتقال است)شهیدی،  مانند همه مال، ارزش اقتصادی دارد؛ زیرا

کنند. دکترین جدید فرانسه، ضمن پذیرش  هاست که از انتقال عقد براساس موقعیت قراردادی بحث می در حقوق خارجی، مدت

، یکی از طرفین، موقعیتی را (. در انتقال عقد3: 1933کند)مقدم،  امکان انتقال قرارداد، آنرا برمبنای موقعیت قراردادی، توجیه می

کند، به نحوی که ناقل، کاملاً از عقد خارج شده و ثالث  که در اثر عقد با دیگری به دست آورده است، به شخص ثالث واگذار می

آید. در این واگذاری کلیه حقوق،  ی انتقال عقد، طرف عقد به حساب می الیه جانشین او شده و از لحظه گردد؛ منتقل محسوب می

یابد. این انتقال، با انتقال حقوق و  شود و قائم مقامی به مفهوم دقیق کلمه تحقق می تعهدات، تضمینات و دفاعیات منتقل می

گردد و اجزای  دیون ناشی از عقد متفاوت است. زیرا واگذاری حقوق و دیون، همانند انتقال دین یا طلب، باعث تجزیه آثار عقد می

ی دین یا طلب، حق فسخ،  شوند. در این صورت برای انتقال گیرنده ن انتقال خود عقد، منتقل میعقد به صورت جداگانه و بدو

حق حبس، اقاله و تمدید عقد وجود نخواهد داشت؛ زیرا این حقوق مربوط به طرفین عقد است و کسی که فقط دین یا طلب به او 

ی  وضوع انتقال قرارداد، انتقال موقعیت قراردادی با همهکه م شود. در واقع، در حالی منتقل شده است، طرف عقد محسوب نمی

 باشد؛ موضوع انتقال دین یا طلب، صرفاً همان دین یا طلب مربوط است.  اجزای خود می

شوند که برای  عرف امروز، برای خود عقد هویت و ارزش مستقلی از اجزای آن قائل است. طرفین بر اثر قرارداد، دارای موقعیتی می

 (.33: 1935ی مستقل دارد و عرفاً دارای ارزش مالی است و عقد به لحاظ چنین موقعیتی قابل انتقال است)شهیدی، خود وجود

ی کلیّ، هرچیزی که در عرف، دارای تقاضا و ارزش باشد و در مقابل آن پول پرداخت شود، مالیت داشته و مال  مطابق ضابطه

مبنای انتقال عقد است و عرف، برای آن ارزش مالی قائل است، مالیت داشته که « موقعیت قراردادی»شود. بنابراین  محسوب می

 تواند به عنوان مال، موضوع تعهد و مورد انتقال قرار گیرد.  و می
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 شناسایی موقعیت قراردادی  -0-1

د. برخی از فقهای متأخر نیز ی انتقال عقود مضاربه و مزارعه سابقه روشنی دار شناسایی موقعیت قراردادی، در فقه امامیه در زمینه

توان آنرا از  اندو با وحدت ملاک و الغای خصوصیت می به انتقال عقد بیع و اجاره بر مبنای موقعیت قراردادی تمایل نشان داده

 ( قانون بیمه مصوب554-545-541قواعد عمومی قراردادها شمرد. در حقوق ایران نیز قوانین متعددی از جمله قانون مدنی )مواد 

( و قوانین متعدد دیگری به صراحت 13)ماده  1953( قانون روابط موجر و مستأجر مصوب 12( قانون کار )ماده 13)ماده  1913

رسد، شناسایی موقعیت قراردادی بیش از هر جای دیگر در مبحث  اند. به نظر می یا به طور ضمنی به این مسئله اشاره کرده

ای که  در عقد اجاره« موقعیت»ای از فقهای متأخر به انتقال  گرفته است. عده ی متضمن سرقفلی به صراحت صورت اجاره

رغم اذن  تواند علی متضمن سرقفلی است، توجّه کرده، معتقدند مستأجری که در ابتدای اجاره مبلغی به مالک پرداخته است می

تواند آن را در  آورد که می ستأجر موقعیتی به دست می(. در عقد اجاره، م34: 1931مالک، آن را به فرد ثالثی واگذار کند)کاتوزیان، 

رغم اذن مالک به فرد ثالث منتقل کند. در حق کسب و  اثنای مدت اجاره یا پس از آن، در ازای دریافت مبلغی به نرخ روز و علی

الیه دریافت کند.  تقلتواند عوض آن را از مالک یا من پیشه و تجارت نیز مستأجری که موجب رونق محل کسب و تجارت شده، می

ی چنین مبلغی به خاطر کاری است که مستأجر در آن محل انجام داده و موقعیتی است که مستأجر در اثر انجام تجارت  مطالبه

ی بارزی  شود. سرقفلی و حق کسب و پیشه نمونه ها پول پرداخت می ها، مالیت داشته و در برابر آن پیدا کرده است. این موقعیت

ها، حاضر به صرف  اساس آن موقعیتهایی که در دید عرف ارزش مالی دارند و عقلای جامعه برای به دست آوردن آناست که بر

 توانند به عنوان مورد معامله، منتقل گردند. شوند، می هزینه و پرداخت پول می

 

 ی نهایی: موقعیت قراردادی مورد انتظار  ضابطه -0-0

تصادی، از یک سو باید به اصول اقتصادی نظر داشت )نظری( و از سوی دیگر، عرف و رفتار برای تعیین مورد معامله با نگرش اق

 بازاری عوامل اقتصادی را مورد توجه قرار داد )عملی(. 

کند؛ به خصوص در قراردادهای تجاری و  پذیر حمایت می تحلیل اقتصادی حقوق قراردادها، از قراردادهای ناقص و انعطاف

های معاملاتی و هم بدلیل عقل محدود طرفین، نقص قراردادی را بر تنظیم قراردادی  ظور کاستن از هزینهبلندمدت، هم به من

دهد. در این زمینه تفاوتی میان ابهام نوع اول )ابهام در مورد ثمن و موضوع معامله( و ابهام  کامل و با تمام جزئیات، ترجیح می

د. عرف بازاری نیز که شکل گرفته از رفتار عوامل اقتصادی است، برای جلوگیری یا نوع دوم )ابهام در مورد نحوه اجرا( وجود ندار

های کارآمد در حال تحول است.  ی کمتر، همواره به دنبال راه های معاملاتی و رسیدن به سود بیشتر با هزینه کاستن از هزینه

دارد که متعهدله حاضر است به هنگام تشکیل قرارداد جا اهمیت  ها است. این هدف تا بدان گیری بنگاه یکی از این تحولات، شکل

زنی  با بنگاه، به بیان کلیّ اهداف و مقاصد خود از قرارداد، اکتفا کند؛ راجع به عین مادی موضوع تعهد به مذاکره جزئی و چانه

ای است از  الا بکاهد. این خود نشانههای معاملاتی ب نپردازد؛ تعیین عین را به ابتکار و تجربه بنگاه بسپارد ولی در مقابل، از هزینه

ی دوم از اهمیت و تابع آن است.  کنند و عین در درجه این که افراد به هنگام تشکیل قرارداد، اهداف و مقاصد خود را دنبال می

عنوان مورد باشد و تعیین عین مادی به  هدف متعاملین از تشکیل قرارداد، دستیابی به سطحی از مطلوبیت، برای رفع نیاز خود می

معامله به همین منظور است. در گذشته که تولیدات بصورت دستی، در سطح محدود و متمایز از سایر کالاها بود، مطلوبیت 

پذیر بود ولی امروزه که سازمان تولید با تولیدات انبوه و مشابه، امکان  موردنظر، صرفاً از طریق همان عین مذکور، امکان

باشد. از  آورده، عین مذکور در قرارداد، صرفاً یکی از طرق دستیابی طرفین به مطلوب قراردادی خود می جایگزینی کالاها را فراهم
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سوی دیگر، این تحولات قابل توجه تجاری و اقتصادی، سبب افزایش چشمگیر نقش بازار در معاملات گردیده به نحوی که 

ها  ن معامله، خود را در قالب این الگوها قرار داده، به آنها و الگوهای معاملاتی بازاری یکسانی شکل گرفته و طرفی فرم

شود یا اینکه بازار، قرارداد طرفین را تکمیل  پیوندند. بدین ترتیب، بسیاری از شروط قراردادی و دادوستد، توسط بازار تعیین می می

 دانند.  را کافی مینیاز از ذکر جزئیات دانسته، بیان اهداف و مقاصد خود  کند و متعاملین خود را بی می

امروزه طرفین به هنگام تصمیم به اقدام برای تشکیل معامله، در زمان مذاکره و تشکیل قرارداد، برای خود، موقعیتی را متصور و 

کنند آنرا برای طرف مقابل ترسیم کنند و از او انتظار دارند که این موقعیت را برای وی  کنند و در طول مذاکره سعی می قصد می

باشد. این موقعیت دارای اجزای متعددی است که حق مالکیت عین، صرفاً  هم آورد؛ ذکر عین مربوطه هم در همین راستا میفرا

که اگر در قرارداد شرط شود که طرفین به هیچ وجه حق فسخ معامله یا حق اقامه دعوی راجع به  یکی از آن اجزا است؛ چندان

ی با حق فسخ یا  رطی مشروع و قانونی باشد(، آن معامله، ارزش کمتری نسبت به معاملهمعامله را ندارند )با فرض اینکه چنین ش

گیرد و با لحاظ سایر اجزاء این  حق اقامه دعوی در مورد همان عین را دارد. بنابراین تمام ثمن صرفاً در مقابل عین قرار نمی

رد از اجرای قرارداد، به منظور رسیدن به مطلوبیت مورد نظر شود. این موقعیت که متعهدله انتظار دا موقعیت قراردادی، تعیین می

تواند مستقلاً موضوع تعهد قرار گیرد)ایزانلو و  او جهت رفع نیازش، برای وی حاصل شود، در عرف دارای ارزش مالی است و می

لباً در موقع دعوا، هر یک از طرفین خواهد و غا (. البته به دلیل اینکه تحقق این امر، ضابطه و معیار می5: 1931عباسی و شعبانی، 

شود؛  در نظر گرفته می« معیار نوعی»شود،  شوند و دستیابی به انتظار و معهود حین عقد مشکل می قرارداد، چیزی را مدعی می

 یعنی انتظارات متعارف، معقول و منطقی طرفین عقد در شرایط و اوضاع و احوال مشابه.

لذمه در حقوق سنتی است که به هنگام تشکیل قرارداد، در نظر طرفین وجود خارجی ندارد و این ترتیب، همانند عین کلیّ فی ا

(، ولی چون در ذهن، 12: 1933گیرد که در زمان اجرا، مصداق مادی را در اختیار متعهدله قرار دهد)کاتوزیان،  متعهد، برعهده می

ارزش مالی است. بنابراین موقعیت قراردادی مورد انتظار که در  گیرد، دارای قابل تصور و اعتبار است و موضوع دادوستد قرار می

های معاملاتی هماهنگ است و در عرف  تحلیلهای اقتصادی، برخلاف اقسام سنتی مورد معامله با نظریات قرارداد ناقص و هزینه

 ار گیرد.گیرد، می تواند به عنوان موضوع تعهد مدیون و مورد معامله، قر بازار نیز مورد عمل قرار می

 

 اجرای موقعیت قراردادی مورد انتظار  -0-0-1

براساس موقعیت قراردادی مورد انتظار، نه متعهد ملزم به تأدیه عین خاصی است و نه متعهدله حق الزام متعهد به تسلیم عین 

از طریق عین مذکور  مشخص را دارد؛ زیرا تعهد مدیون، تحقق موقعیت مورد انتظار است نه تسلیم عین خاص. این موقعیت نیز

گونه هزینه دیگری  ای که متعهدله بتواند بدون صرف هیچ در قرارداد، بدل آن و حتی پرداخت نقدی )ثمن+هزینه ها( به گونه

های  مالک عین شود، قابل تحقق است. این میدان عمل، هم به نفع متعهد و هم به نفع متعهدله و با جلوگیری از بروز هزینه

 جامعه نیز خواهد بود. اجتماعی، به سود

صرفه است که همان عین مذکور در قرارداد را در اختیار متعهدله قرار دهد؛ زیرا معمولاً آن  در غالب موارد، برای متعهد مقرون به

 ی اجرای کمتری برای متعهد به دنبال دارد اماّ گاهی به دلایلی همچون دوری عین از محل اجرا و عین در اختیار اوست و هزینه

مواردی از این دست، هزینه اجرا از طریق عین مزبور، برای متعهد بسیار بالا خواهد بود. بنابراین متعهد تمایل دارد تا از طریق 

تر به مقصود خود  ی اجرای کمتری دارد، قرارداد را اجرا کند. برای متعهدله نیز سودمند است زیرا سریع بدل عین که هزینه

طلبد،  ها پیچیده و زمان طولانی می مواردی، به خصوص در قراردادهای کلان تجاری که اجرای آنرسد. علاوه بر این در  می
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ی قراردادی با متعهدله رهایی یابد و قرارداد جدیدی منعقد نماید. در چنین  تر از رابطه متعهد تحت شرایطی تمایل دارد سریع

آورد و متعهدله نیز متضرر خواهد  ، به کارشکنی و نقض پیمان روی میوضعیتی اگر متعهد نتواند به طریقی از قرارداد، رهایی یابد

ی جبران کمبود ثمن بازاری در  تواند با استرداد ثمن قراردادی به اضافه شد. ولی براساس موقعیت قراردادی مورد انتظار، متعهد می

گویی قرارداد اجرا شده است، به نحوی که بدون  های اجرا، متعهدله را در وضعیتی قرار دهد که زمان اجرا و پرداخت تمامی هزینه

ی دیگری موقعیت ناشی از قرارداد برای متعهدله، محقق شود. این ترتیب از یک سو، متعهد را از قرارداد  گونه هزینه صرف هیچ

ی  دارد. در نقطه بخشد و از سوی دیگر متعهدله را از کارشکنی و نقض قرارداد و ایراد خسارت در امان نگه می اولیه رهایی می

 ی آن را از متعهد دریافت کند. تواند عین را تهیه و هزینه مقابل هرگاه این ضرورت برای متعهدله نیز وجود داشته باشد، خود او می

کنند و در هر مورد براساس منافع حاصله و  بدین ترتیب، طرفین معامله رفتار خود را براساس منطق و اصول اقتصادی تنظیم می

 گیرند. ای وارده، تصمیم به تأدیه عین مذکور در قرارداد یا بدل یا پرداخت نقدی میزیانه

 

 کارایی اقتصادی نظریه موقعیت قراردادی مورد انتظار  -0-0-2

براساس نظریه موقعیت قراردادی، بسیاری از قواعد ناکارآمد سنتی، موجودیت خود را از دست داده و جای خود را به بازار که بسیار 

صرفاً ابزار رسیدن به مطلوب و موقعیت قراردادی مورد انتظار باشد و امکان « عین»دهند. برای مثال، اگر  ارآمدتر است، میک

جایگزینی عین )با همان سطح مطلوبیت( هم وجود داشته باشد، در فرض تلف عین قبل از تسلیم، جز در موارد استثنایی، نیازی 

توانست کارآمد باشد، نیست؛ چرا که اساساً مورد معامله تلف نشده تا بتوان حکم به انفساخ داد  ای که می به نظریه انفساخ معامله

تواند به جای استرداد ثمن و تحمل ضرر ناشی  بلکه صرفاً یکی از ابزارهای تحقق موقعیت قراردادی تلف شده است. فروشنده می

  از تلف عین، عین دیگری تهیه کرده و به خریدار تسلیم کند.

شود و تصور خریدار،  از سوی دیگر، هنگامی که شروط قراردادی و اوصاف عین مورد معامله بوسیله نیروهای بازار تعیین می

فروشنده و حتی ثالث، از عین، یکسان است، نیازی نیست تسلیم را جزء تعهدات خاص فروشنده بدانیم؛ نه فروشنده ملزم به 

تواند الزام فروشنده به تسلیم عین خاصی را درخواست کند؛ در چنین وضعی، اقتضای  تسلیم عین مشخصی است و نه خریدار می

ی عین اقدام  ی کمتری داشته باشد، وی به تهیه رفتار متعارف از سوی طرفین این است که اگر تهیه عین از جانب خریدار، هزینه

مورد انتظار با کمترین هزینه است؛ معمولاً تحقق این  کند و هزینه آن را از فروشنده دریافت کند. هدف، تحقق موقعیت قراردادی

ی کمتری روبه رو است. زیرا به طور معمول، عین در اختیار فروشنده قرار دارد و تسلیم از جانب  هدف از جانب فروشنده، با هزینه

ری نسبت به فروشنده، کاهد ولی در برخی موارد تهیه عین از جانب خریدار با هزینه کمت های معاملاتی می وی از هزینه

پذیر است. در این حالت هم اقتضای رفتار متعارف و هم سود طرفین در این است که خریدار خود، به تهیه عین مبادرت  امکان

ورزد. برای مثال اگر هزینه تهیه عین توسط فروشنده، دوهزار ریال و هزینه تهیه آن توسط خریدار هزار ریال باشد، هم برای 

صرفه است که خریدار به میزان هزار ریال هزینه کرده و عین را تهیه کند و این هزینه را از  برای فروشنده مقرون بهخریدار و هم 

تر به مطلوبش خواهد رسید. این ترتیب، مطابق معیار  کند و خریدار هم سریع فروشنده دریافت کند. فروشنده هزار ریال سود می

 (.231: 1933آید)شهیدی،  رفین بهتر شده و به کسی هم ضرری وارد نمیبرتر پارتو است؛ زیرا وضعیت یکی از ط

در نگاه سنتی که تسلیم صرفاً از تعهدات بایع است، مسئولیت عدم تسلیم هم متوجه اوست اماّ براساس نظریه موقعیت قراردادی، 

، یکی دیگر از اهداف اقتصادی قراردادها اجرا توانسته با هزینه کمتر، عین را تهیه کند. این نحو ضمانت کسی مسئول است که می

گیرد. دیگر بعد از تشکیل معامله، خریدار منفعلانه به کناری  احتیاطی در معامله را از طرفین می کند و انگیزه بی را تأمین می
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افزایش مطلوبیت  رود تا انتظار اجرای معامله یا نقض آن را بکشد بلکه او نیز همچون فروشنده به عنوان طرف فعال، مترصّد نمی

قرارداد از طریق کسب سود بیشتر با هزینه کمتر است؛ در غیر اینصورت اگر این امکان برای خریدار فراهم بوده و کوتاهی کند، 

ی فروشنده و بسیار دشوار است.  شود. البته لازم به ذکر است که اثبات این وضعیت برعهده خود او به عنوان مسئول محسوب می

 (.53: 1933، باشد)شهیدی لا می در حقوق کامن« دیده در تقلیل خسارت تکلیف زیان»طابق با قاعده این ترتیب، م

طلبی، ثمن معامله را دریافت کرده، از  تواند با فرصت طلبی از دیگر نتایج مثبت این نوع نگاه است. فروشنده نمی ممانعت از فرصت

تواند عین را تهیه و هزینه  نی اجرای اجباری نماید؛ چرا که خریدار، خود میتسلیم عین خودداری کند و خریدار را درگیر روند طولا

آن را از فروشنده دریافت نماید. تأکید برموقعیت قراردادی مورد انتظار به جای عین، عدم اجرای معامله ناشی از عدم تمایل متعهد 

کند و تمایل دارد از  امله، فروشنده مشتری بهتری پیدا میافتد که بعد از تشکیل مع کند. بسیار اتفاق می به اجرا را نیز حل می

گیرد. به لحاظ اقتصادی، این  شکنی را در پیش می ی قراردادی با خریدار اولیه رهایی یابد. به همین سبب طریق پیمان رابطه

اضر است بیشترین مبلغ را شود؛ زیرا عین به کسی که ح ای ناکارآمد محسوب می ی اجرا برسد، معامله معامله اگر هم به مرحله

شود. از سوی دیگر  یابد و بهترین شکل تخصیص منابع )کارایی( محقق نمی برای آن پرداخت کند یعنی مشتری دوم، تعلق نمی

ی قراردادی با او رهایی یابد، سبب وارد آوردن ضرر به  اگر فروشنده مجاز باشد بدون محقق ساختن مطلوب خریدار اول از رابطه

تواند از طریق بدل یا پرداخت نقدی، قرارداد  گونه بیان شد، فروشنده می دد و با معیار برتر پارتو در تضاد است. اما همانگر او می

کند و به کسی هم ضرری وارد  اول را اجرا کند و عین را با قیمت بالاتر به خریدار دوم بفروشد. در این وضعیت، فروشنده سود می

یابد که بیشترین ارزش را برای آن قائل است)معیار حداکثرسازی ثروت  و عین هم به کسی تعلق می آید)معیار برتر پارتو( نمی

 پازنر(. 

ی معاملاتی و قرارداد ناقص نیز سازگار است. مطابق نظریه موقعیت قراردادی مورد  نگاه اقتصادی به مورد معامله، با نظریه هزینه

را اعلان و تکمیل قرارداد را به بازار که همواره بدنبال کارایی در حرکت است،  انتظار، طرفین مجاز هستند صرفاً مطلوب خود

محوّل نمایند. از نتایج همراهی قرارداد با بازار، عدم نیاز مراجعه به دستگاه قضایی جهت نظارت بر قرارداد، حل اختلاف یا الزام 

 یابد.  های شخصی و اجتماعی، کاهش می و بسیاری از هزینه شود متعهد به اجرای تعهد است. در واقع بازار، جانشین دادگاه می

 

 عین معین؛ استثنای بر اصل  -0

چه تاکنون از جدایی میان مفاهیم عین و ارزش بیان شد، ناظر به حالت غالب در معاملات است ولی گاهی عین مورد معامله،  آن

شود. این  قراردادی، صرفاً از طریق همان عین حاصل میخود دارای موضوعیت است و مطلوبیت مورد انتظار ناشی از موقعیت 

منابع جایگزین برای عین مربوطه وجود نداشته باشد. « در نظر طرفین»و یا « حقیقتاً»افتد: یا  وضعیت در دو صورت اتفاق می

ای از  شود. به نظر پاره گاهی طبع کار یا کالای مورد نظر دارای ویژگیهای منحصر به فردی است که در منابع جایگزین یافت نمی

ای هستند)کاتوزیان،  نویسندگان، اموال غیرمنقول به دلیل وحدت و نداشتن اشباه و نظایر)منابع جایگزین( دارای چنین خصیصه

فرد و هنر هنرمندان بنام دارای چنین  به رسد در عرف کنونی، صرفاً اشیاء عتیقه و آثار هنری منحصر ( ولی به نظر می432: 1933

ای باشند. علاوه بر طبیعت عین، در برخی موارد علیرغم اینکه عرفاً برای عین منابع جایگزین وجود دارد و جایگزینی  صهخصی

ها، جانشینی برای  امکان پذیر است، طرفین بر اجرای معامله صرفاً از طریق عین مذکور در قرارداد تأکید دارند؛ گویی در نظر آن

 عیت از دو طریق ممکن است: شرط قراردادی و قیمت یا ثمن معامله.عین وجود ندارد. تشخیص این وض
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هنگامی که طرفین قرارداد به صراحت شرط مباشرت متعهد یا اجرای قرارداد منحصراً از طریق عین مذکور در معامله را در قرارداد 

شود و به چیز  همین طریق تحصیل میهای آنان صرفاً از  های طرفین و مطلوبیت کنند بیانگر این نکته است که ترجیح درج می

دهند. در موارد بسیار معدودی نیز ثمن معامله نشانگر موضوعیت عین مورد معامله است. برای تشریح این  دیگری رضایت نمی

بهره برد. گفته شد که ارزش کالا تابعی از سطح « قانون جانشینی»توان از یک قانون رایج در علم اقتصاد به نام  مورد می

ی مطلوبیت تقاضاکننده و عرضه کننده، قیمت کالا را در سطحی که به آن  کننده است و تقابل پیوسته وبیت آن برای مصرفمطل

دارد. این قیمت بیانگر میزان عرفی و نوعی مطلوبیت کالا است. براساس قانون  گویند، نگه می قیمت تعادلی )بازاری( می

تقاضا برای آن کالا کاهش یافته و تقاضای کالای جانشین آن، افزایش جانشینی، چنانچه قیمت کالا افزایش یابد، 

یابد و او  یابد، مطلوبیت آن کالا نزد خریدار کاهش می (. در واقع زمانی که قیمت کالایی افزایش می124: 1933یابد)کاتوزیان،  می

کمتر، تأمین کند. بنابراین چنانچه ثمن مورد کند همان میزان مطلوبیت مورد انتظار را از طریق کالای مشابه با قیمت  سعی می

معامله از قیمت بازاری آن به نحو قابل توجهی بیشتر باشد، انتظار بر این است که خریدار از خرید آن عین منصرف شده و مطلوب 

مت گزاف، خود را از طریق کالای جانشین تأمین کند)در فرض مغبون نبودن مشتری( امّا اصرار مشتری بر خرید عین با قی

 فرد بودن آن، نزد وی دارد.  به حکایت از منحصر

افتد که جایگزینی برای عین موجود نباشد و  به هر حال با توجه به وضع کنونی سازمان تولید و بازار، در عمل به ندرت اتفاق می

ی بر نظریه موقعیت قراردادی مورد یا این که طرفین شرط مباشرت را در قرارداد لحاظ کنند. بنابراین عین معین را باید استثنای

 انتظار به حساب آورد. 

 

 نتیجه -6

با مطالعه نگرش اقتصادی به حقوق قراردادها و معاملات روشن شد که اقتصاد، سهم مهمی در حقوق قراردادها دارد و درکنار 

اقتصاد در مرحله انعقاد قرارداد، تفسیر و  رود. تاثیر ترین منابع قواعد معاملاتی به شمار می اخلاق و عدالت به عنوان یکی از مهم

تحلیل اقتصادی »اجرای قراردادها بسیار مهم و شاید بتوان گفت نقش اصلی در حقوق معاملات با اقتصاد است. بر این مبنا 

ملاتی تواند ابزار مناسبی جهت تبیین قواعد معا که به عنوان مهمترین تحول حقوقی در چند دهه گذشته مطرح است، می« حقوق

شود. تحلیل اقتصادی حقوق با توجه به این فرض  باشد. معامله موجب انتقال کالا یا خدمت از یک شخص به شخص دیگر می

اقتصادی که منابع موجود، محدود و نیازهای انسان نامحدود است، بر آن است که این انتقال منابع، به بهترین نحو ممکن صورت 

 ها سود بیشتری حاصل گردد و منابع در اختیار کسی قرار گیرند که بیشترین ارزش را برای آن که با هزینه کمتر گیرد؛ به طوری

شود و برای رسیدن به این مهم، هر یک از  قائل باشد. در تحلیل اقتصادی حقوق، به تخصیص بهینه منابع، کارایی گفته می

های اجرا و  های معاملاتی اعم از هزینه در صورتی که هزینه های اقتصادی، اند. بر اساس تحلیل نویسندگان معیارهایی ارائه کرده

شود ولی چنین فرضی در عالم واقع  خود منجر به کارایی اقتصادی می طلبی، صفر باشد معاملات بازاری خودبه های فرصت هزینه

یین شوند. پذیرش های معاملاتی و افزایش کارایی، تب وجود ندارد. لذا ضروری است قواعد حقوقی در جهت کاهش هزینه

ترین  قراردادهای ناقص یعنی قراردادهایی که هنگام انعقاد، تعیین تمامی شروط اساسی و جزئیات آن، لازم نیست، یکی از مهم

توانند اهداف و مطلوب خود از قرارداد را برای یکدیگر ترسیم کنند و  های معاملاتی است. طرفین می راهکارها جهت کاهش هزینه

شود و هم با  زنی کاسته می های گفتگو و چانه ترتیب، هم از هزینه به بازار و زمان اجرای قرارداد موکول نمایند. بدینتکمیل آن را 

رود. در همین جهت برخی قوانین  شود، احتمال رویارویی قرارداد با نقض یا عدم امکان اجرا، از بین می انعطافی که وارد قرارداد می
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توان آن را با  دانند بلکه می آمریکا، تعیین دقیق ثمن به هنگام انعقاد معامله را ضروری نمی همچون قانون یکنواخت تجاری

 تغییرات اقتصادی معین نمود.

تحلیل اقتصادی قرارداد، نشان داد که نگاه شکلی به قواعد معاملاتی خصوصاً تقسیم منطقی مورد معامله به معین و کلی با نقص 

کارایی اقتصادی و تحلیل اقتصادی انعقاد قرارداد به شدت در تعارض است. مخالفت با اصول  قراردادی، انعطاف معاملاتی،

گیری ناکارآمد ضمانت اجراهای نقض قرارداد،  های متعدد قراردادی، شکل شکنی اقتصادی همچون اصل سرعت و سهولت، پیمان

 ستقیم این نگاه صوری به موضوع معامله است. ها، اطاله دادرسی و درگیری دستگاه قضایی، همگی نتیجه م ضرری بودن آن

« نظریه موقعیت قراردادی مورد انتظار»های اقتصادی هنجاری، از  در نقطه مقابل، تحلیل اقتصادی رفتار عوامل بازاری و تحلیل

تن از کنند. عوامل اقتصادی پس از مشاهده این نتایج نامطلوب، خود در جهت کاس به عنوان موضوع قرارداد، حمایت می

ترین این  اند؛ ایجاد بنگاه های واسطه، از مهم های معاملاتی و همسو با نظریه قرارداد ناقص، دست به ابتکارهایی زده هزینه

شود بلکه طرفین به بیان  اقدامات است. در قرارداد میان مشتری و بنگاه، دیگر تمامی جزیئات به هنگام تشکیل قرارداد ذکر نمی

 شود. کنند و تکمیل قرارداد به عرف و بازار، سابقه و تجربه بنگاه و... واگذار می ادی خود اشاره میاهداف و مطلوب قرارد

باشند و  تحلیل اقتصادی تشکیل معامله نیز روشن ساخت، طرفین از تشکیل معامله به دنبال برطرف نمودن نیاز اقتصادی خود می

واقع هر عینی که بتواند مطلوبیت و نیاز مورد نظر فرد را تامین کند، بدین منظور به عین مادی مورد معامله نظر دارند. در 

صلاحیت قرارگرفتن به عنوان عین مورد معامله را دارد. سازمان کنونی تولید نیز با تولید کالاهای انبوه و همگن از نقش 

ن معامله و تامین مطلوبیت آنان موضوعی عین در معاملات به شدت کاسته و امکان جایگزینی عیون را جهت رفع نیازهای طرفی

باشد بلکه خود عقد  فراهم آورده است. امروزه دیگر ارزش یک قرارداد و معامله صرفاً بسته به عین مادی موضوع آن قرارداد نمی

نیز مستقیماً دارای ارزش مالی است و به عنوان یک مال قابل انتقال است. پس از تشکیل قرارداد، هر یک از طرفین دارای 

شود که متشکل از اجزا متعددی است که حق مالکیت عین، صرفاً یکی از آن اجزا است. حق فسخ ، اقاله، تمدید  موقعیتی می

قرارداد  و مواردی از این دست از اجزای موقعیت قراردادی است که در صورت فقدان آنها در قرارداد، ارزش آن معامله کمتر از 

گیرند، قرار دادن طرف  عین است. بنابراین آن چه طرفین به هنگام تشکیل قرارداد بر عهده میقرارداد واجد آن اجزا بر سر همان 

مقابل در این موقعیت موردنظر است نه صرفاً تسلیم عین مادی مشخص. با تدبّر در معنای واژه عهد و تعهد نیز روشن خواهد شد 

ای که مورد  ه قرار دادن معهود طرفین در اختیار متعهدله به گونهکه معنای وفای به عهد، لزوماً اجرای مادی عین تعهد نیست بلک

خواهد و غالباً  در موقع دعوا، هر یک از  باشد. به دلیل اینکه تحقق این امر، ضابطه و معیار می توقع و انتظارات ایشان بوده، می

شود  در نظر گرفته می« معیار نوعی»، شود شوند و دستیابی به معهود حین عقد مشکل می طرفین قرارداد، چیزی را مدعی می

 یعنی انتظارات متعارف، معقول و منطقی طرفین عقد در شرایط و اوضاع و احوال مشابه.
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